
Dein Tätigkeitsbereich
•	Definition	 einer	 Produktvision	 und		
-strategie	 für	 unsere	 Schrauben-
sicherungselemente

•	Verfolgung	von	Trends	innerhalb	der	
Branche	und	Erkennen	neuer	Märkte

•	Identifizierung	und	Kontaktaufnahme	
mit	potentiellen	Kunden

•	Definition	 von	 Verkaufspotenzialen	
und	–zielen

•	Entwicklung	 von	 internationalen	
Vertriebsstrategien

Dein Profil
•	Abgeschlossenes	 Studium	 der	
Ingenieurwissenschaft

•	Sinn	für	aufkommende	Märkte	und	
Trends

•	Hohe	analytische	Fähigkeiten	sowie	
Reisebereitschaft

•	Gute	 Kommunikationsfähigkeit	
sowie	 gutes	 Verhandlungs-	 und	
Überzeugungsvermögen

•	Verhandlungssichere	Deutsch-	und	
Englischkenntnisse

Werde Teil unseres Teams und verstärke uns ab sofort am Standort Sindelfingen als 

Business Developer (m/w/d) 

Du fühlst dich angesprochen? Dann bist du bei uns genau richtig! 
Sende	bitte	deine	vollständigen	Bewerbungsunterlagen	an	unsere	Personalleiterin	Frau	Corinna	
Schindler	(c.schindler@schnorr.de).	Sie	steht	dir	außerdem	gerne	für	weitere	Fragen	zur	Verfügung.	

Wir freuen uns auf dich!

SCHNORR GmbH
Stuttgarter	 Str.	 37	 |	 71069	 Sindelfingen	 |	 +49	 7031	 302-0	 |	 www.schnorr-group.com

Wir sind ein führendes Unternehmen für die Auslegung und Herstellung von Tellerfedern, 
Schraubensicherungselementen, Tiefziehteilen und federnden Stanzteilen. 

Für SCHNORR® sind weltweit mehr als 250 Mitarbeiter tätig. International vertreten werden 
wir in 9 Ländern mit eigenen Niederlassungen.
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